
DEVENIR CONSULTANT INDEPENDANT 
Présenté et animé par Alain Chevant (IAE 85) 

« La Compagnie des Coachs » 
 

Ce séminaire est réalisé dans le cadre de l’AAE IAE 
 

    Cycle de 3 jours (3 samedis) 

A la demande de certaines personnes, nous vous proposons dans le cadre de
l’AAE IAE un séminaire de « Découverte » du métier de Consultant Indépendant. 
Cela vous permettra de faire le point sur votre projet, d’avoir des informations 
supplémentaires, de définir de nouvelles stratégies de développement, et 
d’échanger des pratiques avec des professionnels. 
 
Ce séminaire est destiné à toute personne désirant développer ou ayant 
commencé une activité de Conseil ou d’Ingénieur indépendant, et faisant partie de 
AAE IAE. 

 
 

 Lieu et dates du cycle n°1 : 
Institut d’Administration des Entreprises – 21, rue Broca 75005 Paris 
Séminaire 1 : 29 mars (9h – 12h) – et 3 samedi à déterminer 
 

Inscription : 
Max LAINEY-BROIDA    01 43 22 42 70 – max.lainey@libertysurf.fr 
Alain CHEVANT             06 60 41 84 33 – alain.chevant@thalentis.com 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

• PHASE PREPARATOIRE (1/2 jour) Cette demi-journée est gratuite 
Cette phase est destinée à tous ceux qui cherchent à découvrir le métier de 
Consultant. Les participants seront sollicités pour exprimer et préciser leurs besoins et 
attentes et recevront des informations sur la formation et sur ses conditions d’accès. 

 
• PHASE SEMINAIRE (1+1+1 jours) 
 

Jour 1 – Approfondir son projet professionnel  
- Identifier ses compétences et ses talents. 
- Construire sa démarche marketing (segmentation, cibles, plan de 
communication,…..). 
- Approfondir sa façon d’interagir chez le client et repérer ses différents rôles. 
- Définir sa structure juridique et fiscale et le business plan. 
 

 Jour 2 – Structurer son activité de conseil indépendant 
- Les 3 axes d’une présentation de son offre (plaquette). 
- La stratégie d’une mission (méthodologie et grilles). 
- La gestion de son temps et la facturation. 
 

 Jour 3 – Gagner ses premiers clients 
- Définir et structurer son réseau 
- Savoir écrire une proposition 
- La négociation d’une mission 

 
• PHASE SUPERVISION (dates et durée à définir avec le groupe) 
 

GEX : Groupe d’Echange d’eXpériences et notion de réseau. 
Coaching sur les premières difficultés. 
Quelques « trucs » concrets concernant les aides publics, les outils et finalisation de 
son dossier. 

 


